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Nuestro Concepto de Negocio  

 

El concepto de negocio de CAMILLE 
se identifica con una tienda 
especializada en la comercialización 
de camisas y blusas de alta gama y 
con amplia variedad de diseños. 

Esta singularidad de marca pretende 
dar respuesta a un cambio en las 
tendencias de moda, donde el público 
está demandando una mayor 
especialización y calidad. 

La oferta de CAMILLE se dirige a un 
público femenino de entre 30 y 55 
años, de capacidad adquisitiva media 
y media-alta, una mujer que se 
muestra claramente identificada no 
sólo con el diseño y el estilo de las 
prendas, sino también con el entorno 
cómodo y sugerente que se ofrece en 
todas sus tiendas. 

 

 

 

Otro aspecto importante y que se 
traducirá en una ventaja para el 
Franquiciado, es que CAMILLE es 
fabricante y cuenta con una amplia 
experiencia, ya que lleva operando en 
el mercado desde hace treinta años, 
por lo que en sus tiendas se exponen 
diseños propios y exclusivos de 
CAMILLE. 



               
 
 
 
 

 En base a las tendencias y estilos más 
actuales, el equipo de diseño de 
CAMILLE realiza la elaboración de 
todos y cada uno de los modelos que 
van a estar presentes en cada tienda. 

 

 

Siempre en busca de un estilo propio, 
nuestra oferta huye del concepto 
extendido por las grandes cadenas de 
ropa, cada camisa CAMILLE cuenta 
con un alto valor añadido, gracias a la 
innovación realizada en tanto en 
tejidos (tejidos exclusivos que realiza 
CAMILLE), como en diseños. 

Otro aspecto muy importante y que 
caracteriza este alto valor añadido, es 
que en CAMILLE se realiza un 
patronaje más “artesanal” que, a 
diferencia de muchos otros fabricantes 
que realizan una confección más 
industrial, se traduce en camisas que  
sientan bien y se adaptan a todo tipo 
de mujeres. 

Diferentes colecciones con las que 
CAMILLE se adapta cada temporada a 
los gustos de sus clientas, con 
colecciones que presentan una gran 
flexibilidad y pluralidad.  

 

Nuestra Oferta  



 

 

Nuestras Tiendas  

Las tiendas de CAMILLE son la cara 
visible de este complejo negocio y el 
principal componente a través del que 
transmitimos nuestra imagen de marca, 

Por ello, CAMILLE ha configurado dos 
formatos de tienda, según las 
ubicaciones (ya sea en planta calle o en 
un centro comercial), con lo que 
consigue adaptarse a todo tipo de 
emplazamientos. 

Debido a la importancia que tiene la  
imagen de una marca, en CAMILLE se 
ha prestado una atención especial en la 
configuración de cada una de sus 
tiendas, por ello se ha hecho especial 
hincapié en: 

��� �  La decoración . La decoración de 
una tienda CAMILLE se ha 
desarrollado teniendo en cuenta en 
todo momento una idea muy clara, 
el protagonismo de las camisas por 
encima de todo, por ello es el 
producto el que destaca y da color 
a nuestros escaparates. 

��� �  El mobiliario . Debido a las 
reducidas dimensiones de nuestros 
establecimientos, el mobiliario 
juega un papel muy importante, no 
sólo decorativo, sino que cumple 
con la finalidad de ser un “pequeño 
almacén”. 

��� �  Modulabilidad . La decoración de 
nuestros establecimientos se ha 
configurado en torno a elementos 
modulables, lo que permite que con 
unos pequeños cambios, se 
renueve la tienda.  

��� �  Ubicación . Las tiendas deben 
garantizar la accesibilidad del 
público, decantándonos por ubicar 
nuestras tiendas CAMILLE en las 
principales zonas comerciales de 
cada población.  



 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Las Ventajas que Ofrece CAMILLE  

 

CAMILLE presenta una serie de 
ventajas que repercuten directamente 
sobre todos los franquiciados de la red: 

��� �  Fabricación y diseño propio . 
CAMILLE se halla en continua 
investigación en relación a las 
últimas tendencias que puedan 
surgir en el mercado. Y por ello, a 
diferencia de otros, CAMILLE sabe 
dar respuesta a los continuos 
cambios que puedan aparecen en la 
moda, un sector en constante 
evolución, gracias a que poseen su 
propia marca y Departamento de 
Diseño. 

��� �  Concepto de fácil gestión . La Central 
de Franquicias CAMILLE ha 
configurado un modelo de negocio 
que se caracteriza por la simplicidad 
en su gestión y el escaso número de 
personal que se requiere. 



 

 
 
 
 
 
 
 

 

Las Ventajas que Ofrece CAMILLE  

��� �  Establecimientos de reducidas 
dimensiones . Otra de las ventajas que 
ofrece el concepto de negocio de 
CAMILLE es el hecho de que los locales 
donde ubicar sus tiendas requieren de 
unas reducidas dimensiones, lo que 
repercutirá directamente sobre la 
rentabilidad obtenida por el Franquiciado, 
ya que el gasto en el arrendamiento de la 
tienda no será muy elevado. 

��� �  Modernas, Actuales y Exclusivas 
Colecciones de CAMILLE . A diferencia de 
su competencia, cuenta con una amplia 
oferta diferenciada en colecciones 
básicas y colecciones especiales cada 
temporada. Colecciones para cada 
momento del día, CAMILLE ofrece una 
camisa para cada ocasión (fiesta, trabajo, 
vacaciones, etc.). Para todas ellas, 
CAMILLE cuenta con amplitud de tallas, 
con lo que consigue dar respuesta a las 
necesidades de todas sus clientas. 

 

��� �  Concepto de éxito probado . CAMILLE 
cuenta con una exitosa experiencia 
más que contrastada, ya que se 
encuentran presentes en el mercado 
desde el año 1977 hasta nuestros 
días.  



 

 

Las Ventajas que Ofrece CAMILLE  

��� �  Proyecto “Llave en Mano en 
Adecuación y Decoración ”. La Central 
de CAMILLE se encargará de realizar 
todo el equipamiento y decoración de 
los locales, sin incluir la obra civil. 
Los elementos que incluyen esta  
decoración y equipamiento se 
relacionan más adelante.   

Con ello, CAMILLE busca ofrecer a 
todos sus Franquiciados, comodidad, 
ya que el local quedará listo para que 
el Franquiciado tan sólo tenga que 
estar preparado para el arranque de la 
actividad. 

Camille adapta y aconseja las 
dimensiones y el formato del 
establecimiento dependiendo de la 
población donde queramos ubicar un 
centro Camille y de si nos 
encontramos en un Centro Comercial 
o un Centro en Planta Calle.   

 

 

��� �  Mantenimiento del Software . 
Gracias al poder de negociación 
con el  que cuenta la Central de 
Franquicias de CAMILLE, todos 
los Franquiciados de la red 
podrán optar a la subcontratación 
el mantenimiento de su software 
con unas condiciones muy 
favorables, a unos precios muy 
competitivos. 



 

 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Las Ventajas que Ofrece CAMILLE  

��� �  Transmisión de nuestro “saber 
hacer ”: Todos los métodos de 
trabajo y técnicas de CAMILLE, 
recogidas en el Manual Operativo de 
Franquicia, serán transmitidas para 
que el franquiciado pueda 
desarrollar, desde el primer 
momento, una adecuada gestión de 
su negocio. 

El equipo de profesionales de 
CAMILLE le permitirá gozar de un 
plan de formación y asistencia inicial 
y continuada durante toda la relación 
contractual así como del apoyo 
completo de la Central de 
Franquicias. 

 

��� �  Zona de exclusividad : CAMILLE 
concede la exclusividad territorial 
que le garantizará todas las ventas 
en su área de influencia. El objetivo 
es garantizar un potencial suficiente 
de negocio al franquiciado. 

 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Cómo ha de ser el Franquiciado de CAMILLE 

El franquiciado puede ser o bien una 
persona que busque gestionar un 
negocio de éxito o aquella que, 
contando con la capacidad económica 
necesaria, no desee dirigirlo 
personalmente. 

Además de todo lo descrito 
anteriormente, el candidato debe reunir 
las siguientes características: 

��� �   Mostrar aptitudes comerciales. 

��� �   Buen trato con el cliente. 

��� �   Sentirse atraído por el mundo de la 
moda.  

El perfil de un franquiciado de 
CAMILLE debe ser una persona 
identificada plenamente con el mundo 
de la moda y con el estilo que presenta 
CAMILLE. Una persona que busque 
iniciar un proyecto profesional en el 
ámbito de una organización en 
franquicia.  

Sin ser un requisito indispensable, 
creemos que el negocio franquiciado 
debe estar dirigido por el propio 
asociado, dado que el negocio requiere 
un empuje constante y una correcta 
administración y control. No obstante, 
dada la simplicidad asociada a la 
gestión de la tienda y la asistencia y 
supervisión planificadas por la Central, 
el candidato no necesita demostrar una 
experiencia previa en la gestión de 
negocios similares. 



  

 
 
 
 
 
 
 

La Central de Franquicias CAMILLE, 
asesora y apoya a todos sus 
franquiciados en las diferentes fases 
de la relación de Franquicia: 

Puesta en marcha del negocio . Durante 
la fase de puesta en marcha del 
negocio, que abarca desde la firma del 
contrato hasta la apertura de la tienda 
al público, la Central se compromete a 
prestar los siguientes servicios: 

��� �  Formación inicial . A través de un 
completo programa de formación, 
inspirado en la experiencia 
atesorada en la gestión de 
nuestros centros propios, el 
franquiciado adquirirá los 
conocimientos necesarios para 
gestionar su tienda de manera 
independiente. 

��� �  Colocación del producto . Una vez 
culminadas las labores de 
adecuación y decoración del local, 
la Central enviará a una persona 
que ayudará al franquiciado en las 
labores de colocación del producto 
en la tienda. 

��� �  Asistencia presencial . Durante los 
primeros días de funcionamiento, 
el franquiciado podrá contar con la 
asistencia presencial, en su propia 
tienda, de alguien de la Central. 

La Central de Franquicias CAMILLE:  
 un apoyo constante  para el Franquiciado  

 

 

 

 

 

 

��� �  Transmisión del saber hacer . A 
través de un completo programa de 
formación inicial, sin cargo para el 
franquiciado, y del Manual 
Operativo que se entrega a la firma 
del contrato, se transmite al 
franquiciado todo el saber hacer 
comercial y operativo propio del 
negocio. 

 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Aprovisionamiento . La cadena de 
aprovisionamiento es gestionada en su 
totalidad por la Central de Franquicias, 
cuyos servicios de cara al franquiciado 
se concretan en los siguientes: 

��� �  Configuración de las colecciones . 
El franquiciado no tendrá que 
preocuparse por configurar las 
diferentes colecciones de camisas 
de cada temporada, ya que será la 
Central quien irá configurando 
dichas colecciones. 

��� �  Precios de compra más 
competitivos . Gracias a la 
centralización de todas las 
compras de la enseña a través de 
la Central de Franquicias de 
CAMILLE, el franquiciado podrá 
obtener unos precios de compra 
mucho más competitivos, al tiempo 
que simplifica la gestión de su 
negocio al tener que tratar con un 
solo proveedor. 

Venta. Aunque la fase de venta sea en 
la que el franquiciado va a actuar de 
manera más independiente, podrá 
contar también con una serie de 
servicios por parte de la Central de 
CAMILLE: 

��� �  Marca. Nuestros franquiciados 
podrán utilizar comercialmente la 
marca “CAMILLE”, cuyo desarrollo 
asume la Central de Franquicias. 

��� �  Publicidad . La Central desarrollará 
todas las acciones publicitarias 
encaminadas al desarrollo de la 
marca y de la enseña. 

��� �  Formación comercial . Tanto el 
franquiciado como su personal, 
podrán recibir formación comercial 
de la Central respecto a técnicas y 
argumentos de venta más 
efectivos. 

La Central de Franquicias CAMILLE:  
Un apoyo constante  para el Franquiciado  



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Las Obligaciones Financieras  de CAMILLE  

Las obligaciones financieras de CAMILLE son las sig uientes: 

Derecho de Entrada 6.000 € 

Royalty de Explotación No hay  

Royalty de Publicidad No hay  

 

El Canon de Entrada permite tener derecho al uso de  la marca Camille y contar con un 
saber hacer y un apoyo inicial y constante para que  la actividad se desarrolle con las 
máximas garantías de éxito.  

No existen Royalties de Explotación ni de Publicida d , pero Camille Camisas proporciona 
Todas las temporadas Catalogos de sus productos  pa ra las tiendas , desarrollara el 
mailing a todos los clientes  y  realizara a nivel nacional importantes campañas de 
marketing para potenciar la imagen de marca ,  todo  esto sin coste alguno para el 
franquiciado.  

 

 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

La Inversión Inicial en CAMILLE  

La inversión en Obra Civil para un Centro Franquici ado de Camille dependerá de las  
dimensiones del local  y de cómo se encuentre éste en origen. 

La inversión en la Adecuación y Decoración del Loca l que realizará la Central de Camille, 
tendrá un coste entre 700€ y 980€ por metro cuadrad o dependiendo de las dimensiones 
del local. Este precio incluye: 

Pavimento y Moqueta del Local Rotulaciones de la fachada y del local. 

Mobiliario y acabado del mismo Cortinas y persianas del local. 

Maniquies Equipamiento completo de los 
probadores. 

Todos los elementos de 
Iluminación 

Perchas y otros elementos de colocación 
del producto en tienda. 

Tabla y plancha profesional Espejos del establecimiento. 

Felpudo con la marca. Otros complementos. 

 

Después de esta adecuación, el local quedará listo para comenzar la actividad comercial 

El Stock Inicial dependerá de las dimensiones del l ocal, pero aproximadamente tendrá un 
coste correspondiente a unas 1.000 camisas y será f inanciado a 60 días y será necesario 
un aval de garantía por el valor de este stock. 

Cada temporada contará con reposiciones y refrescos  que serán financiados a  60 días.  



  

 
 
 
 
 
 

Dentro del contrato, a través del cual 
se articula la relación jurídica que 
unirá a Central con sus franquiciados, 
cabe destacar las siguientes 
cláusulas: 

��� �  Licencia de uso de la marca . La 
firma del contrato, confiere al 
franquiciado el derecho a utilizar 
la marca “CAMILLE”, así como 
los diferentes elementos gráficos 
afectos a dicha marca, en relación 
con la explotación comercial de 
los productos definidos por la 
Central. 

��� �  Exclusividad territorial . El 
contenido del contrato, otorga al 
franquiciado el derecho, y la 
obligación de desarrollar la 
actividad propia del negocio, 
desde el local comercial que se 
designe en cada caso, y dentro de 
un ámbito geográfico determinado 
para cada asociado. 

Dentro de dicho ámbito 
geográfico, la Central se obliga a 
no conceder a ningún tercero la 
licencia de uso de la marca 
“CAMILLE”.  

 

Elementos Esenciales del Contrato  



 

Elementos Esenciales del Contrato  

��� �  Independencia jurídica de las 
partes . El Franquiciador y el 
franquiciado, son partes jurídica y 
empresarialmente independientes. 
Los franquiciados, gozarán por 
tanto de total autonomía, a la hora 
de afrontar la toma de decisiones 
empresariales cotidianas del 
negocio.  

��� �  Duración del contrato . El contrato 
tendrá una duración de 5 años 
renovándose automáticamente por 
periodos sucesivos de 5 años, a 
menos que alguna de las partes 
comunique, con una antelación 
previa a 6 meses, su intención de 
evitar la renovación. 
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Sociedad Franquiciadora   CAMILLE RIO    S.A.  

Domicilio Social Calle Circunde, 12  

Polígono Industrial La Portalada)  

C.P. 26006 Logroño  

Año de Constitución del Grupo 1977 

Teléfono +34 941 27 51 22 

Fax +34 941 25 94 58 

Página Web WWW.CAMILLECAMISAS.COM  

Correo Electrónico expansion@camille.es  

Persona de Contacto MANSUET GUIXÁ  

Registro de la Marca Marca: M – 2661124  

                                                         EU-  5279674   

Titular:  CAMILLE RIO S.A.  

Número de Establecimientos  8 tiendas  

Ficha Técnica de CAMILLE  


